® MAPPING THE DOTS

Mauricio
A. Piper

SPEAKER - AI BUSINESS EXPERT

Wissen, wann KI.
Und wann Intuition.
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IHR DIREKTER KONTAKT

Buchung, Termine,
Vorgesprach.

DIREKT KANALE

Mauricio A. Piper mail@mauriciopiper.com
LEVEL21 Strategie & Entwicklung www.mauriciopiper.com
Osterather Str. 7 www.kintuition.de
50739 Kéln www.level21.eu
SPRACHEN ANREISE

Deutsch - Englisch - Spanisch Ab Koln, europaweit.

Remote in Sendequalitat
aus eigenem Studio.

DEBR ERSTE SCHRITT
Ein Vorgesprach von 30 Minuten, kostenlos. Danach wei3t du, ob ich der
Richtige fur deine Biuhne bin — und ich wei, was dein Publikum wirklich

braucht. Schreib mir eine Zeile, ich antworte personlich.



INHALT

lhr direkter Kontakt
Was andere sagen
Der Redner

In Zahlen

Warum ich das mache
Die Keynotes
Wirkungsvolle Worte
Stationen

Die WOTCH-Story
Fuckup Nights

Ganz ausgezeichnet
Das Buch Kintuition
Leseprobe

Kl-Praxis & Férderung
LEVEL21

Das Studio
Referenzen

Presse

Auf welchen Blihnen
Bihnenmomente & Pressefotos
So lauft eine Buchung

Kontakt

Kein Lebenslauf. Eine Antwort auf die Frage,
warum dieser Redner auf diese Blihne gehort.



WAS ANDERE SAGEN

»Mauricio hat die Fahigkeit, andere
mitzunehmen und ihnen die
Hoffnung zu geben, dass sie es auch
schaffen kbnnen.*®

HERMANN SCHERER

Speaker, Business-Experte, Bestsellerautor —
Verleiher des Excellence Award 2026



»\Mauricio denkt schneller, als die meisten
sprechen — und erklart es trotzdem so, dass
es jeder im Raum versteht.”

MIRKO KUHNER

Ich habe dieses Profil nicht mit meiner eigenen Stimme
begonnen, sondern mit zwei fremden. Weil der Satz, der Uber
einen Redner entscheidet, selten von ihm selbst kommt. Alles,

was jetzt folgt, ist der Versuch, diese beiden Satze zu belegen.
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KARPITEL 01

Der

Ich denke in Verbindungen, nicht in Silos.

06

DER REDNER



DIE PERSON

Unternehmer, der tber KI
spricht — kein Techniker, der
uber Unternehmen spricht.

Mauricio A. Piper ist Keynote-Speaker und Kl-
Berater aus Koln. Er hat gegriindet, ist
gescheitert und wieder aufgestanden: Mit dem
Hardware-Startup WOTCH pitchte er von China
Uber Austin bis ins Silicon Valley, gewann den
Tech Show Pitch der SXSW und stand mit
seinem Produkt in nationalem Fernsehen.

Heute sitzt er Woche fur Woche als
zertifizierter Berater bei Unternehmern am
Tisch — und hért dort dieselben zwei Satze:
»Die Kl kann doch angeblich alles, warum
funktioniert bei uns nichts?“ Und: ,lch weiB,
dass ich da ranmuss. Ich weiB nur nicht, wo ich

anfangen soll.” Aus diesen beiden Satzen sind
seine Vortrage entstanden.

Er baut mit KI Software fur den Mittelstand —
Produktkonfiguratoren, interne Werkzeuge,
ganze Web-Anwendungen, ohne selbst eine
Zeile Code zu schreiben. Er hat sein Buch
Kintuition in Co-Kreation mit der Maschine
geschrieben, Uber die er spricht. Wer ihn bucht,
bekommt keinen Vortrag iber Kl. Sondern
jemanden, der lebt, was er erzahilt.

KOLN DE = EN =JES EX-FOUNDER WOTCH LEVEL21

AUTOR KINTUITION



DIE HALTUNG

Die ldeen, auf die es ankommt,
entstehen dort, wo scheinbar
unverbundene Punkte ploétzlich
eine Linie ergeben.

HUMAN-FIRST

Kl ist kein Ersatz fur Menschen, sondern ein
Verstarker menschlichen Potenzials. Wer
das umdreht, automatisiert Unverstandenes
— und das ist keine Effizienz, sondern
schnelleres Chaos.

AUS DER PRAXIS

Jedes Beispiel auf der Biuhne ist ein Projekt,
das er selbst gebaut oder begleitet hat.
Keine Folien uber fremde Fallstudien.

, DER ALLES ZUSAMMENHALT

KEIN BUZZWORD-BINGO

Keine Angst verkaufen, um danach die Pille
dagegen anzubieten. Klare Kante, Tiefe, und
der Mut, Innovation neu zu definieren. Was
die Maschine kann — und wo sie blendet.

FUR DAS PUBLIKUM

Jeder im Saal soll am nachsten Morgen
genau eine Sache anders machen kénnen.
Nicht inspiriert sein. Etwas tun.

»Kl ist kein Technikspiel. Kl ist ein inneres Spiel.”




Wissen wird mit fUnfhundert Euro fakturiert.
Gansehaut mit zehntausend.

Hermann Scherer — der Satz, der die kommenden Jahre besser erklart als jede Studie.

FOTO: JUSTIN BOCKEY
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KAPITEL 02

In
Zahlen

Zahlen sind kein Selbstlob. Sie sind das Kurzeste, was

man Uber einen Weg sagen kann.



IN ZAHLEN

o0+

begleitete Visionare und Grinder

4] x

international ausgezeichnet und nominiert

25+

Jahre Berufserfahrung, davon der gréBte
Teil selbststandig

S

Kontinente Buhnen- und Startup-Erfahrung

2

Nationen auf der Buhne des Speaker Slam

14

Medien und Bihnen, aus denen man ihn kennt

11



WAS DARAUS GEWORDEN IST

Nr. 80 %

Bestseller in zwei Kategorien — mit dem Buch Forderung sind flr Beratungsprojekte uber
Kintuition, 2026 BAFA und INQA madglich
Seiten, 14 Kapitel, 15 erprobte Prompts — in Autoren im Kl-Innovationslabor LEVELZ21

Co-Kreation mit der Maschine geschrieben

Und eine Zahl, die im Profil von Hermann Scherer steht und hier
genauso gilt: 1 Mensch, 1 Anliegen, 1 Botschaft. Alles andere
ist Konsequenz.
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VOR DEM VORTRAG

ist

Ein Saal, der mitgeht

kein Zufall

PUBLIKUM

13
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KAPITEL ©3

Warum ich
das mache

Weil ich beide Anrufe selbst gefuhrt habe — von der
anderen Seite.

WARUM ICH DAS MACHE

14



DIE MOTIVATION

Ich bin Unternehmer — einer, der
gegrundet hat, gescheitert ist
und wieder aufgestanden ist.

Ich habe ein Hardware-Startup gebaut, als
noch niemand von Wearables sprach. Ich
habe in China verhandelt, in Austin gepitcht,
im Silicon Valley gewohnt, im Fernsehen
gestanden — und ich habe erlebt, wie
schnell all das nichts wert ist, wenn eine
Entscheidung falsch war.

Daraus ist eine Frage geblieben, die mich
seit Jahren nicht loslasst: Was macht uns
eigentlich unersetzlich? Nicht als Berufsbild.
Als Menschen.

Die Antwort, die ich gefunden habe, ist

unbequem fur beide Lager. Die Maschine ist
der starkste Hebel, den wir je hatten. Und sie
ist nichts ohne den, der ihn ansetzt. Wer sich

far oder gegen Kl entscheidet, hat die Frage
nicht verstanden — man entscheidet nicht
grundsatzlich fur oder gegen einen Hammer.
Man erkennt einen Nagel.

Genau diese Unterscheidung fehlt heute in
den meisten Unternehmen. Nicht Technik.
Urteilskraft. Und die kann man lernen —
aber nicht von jemandem, der es nur
gelesen hat.

Deshalb stehe ich auf Buhnen. Nicht um
Angst zu machen und danach die Pille
dagegen zu verkaufen. Sondern um
Menschen etwas Wertvolleres mitzugeben:
Klarheit — und den Mut, die letzte
Entscheidung selbst zu treffen.




DIE WIDMUNG AUS MEINEM BUCH

Far LLIM.

Drei Buchstaben, die in der \Welt der
Maschinen alles bedeuten. Und in meiner
noch viel mehr: die drei Mlenschen, um die
sich mein Leben dreht.




Die
Keynotes

Sechs Vortrage. Ein Versprechen: Jeder im Saal kann am
nachsten Morgen genau eine Sache anders machen.

DIE KEYNOTES 17



KEYNOTE

Kintuition

Wissen, wann Kl. Und wann Intuition.

Die Kernfrage: Woran erkennst du in einer konkreten Situation, ob die Maschine dein
starkster Hebel ist — oder deine teuerste Ablenkung?

Die Debatte tuber Kl lauft, als gabe es zwei
Lager: die Begeisterten, die alles sofort
wollen, und die Skeptiker, die abwinken.
Beide irren auf dieselbe Weise — sie
behandeln eine Frage, die man Aufgabe fur
Aufgabe beantworten muss, als eine einzige
Grundsatzentscheidung.

Kintuition ist das Wort flr die Fahigkeit, es
besser zu machen: ein geschultes Gesplr
flr die Maschine. Keine technische

TN EREY

\.-. ‘g.. .

Kompetenz — eine unternehmerische.
Verwandt mit dem Preisgefihl, der
Menschenkenntnis, dem Timing.

Der Vortrag liefert daflr ein Werkzeug, das
im Kopf bleibt: eine Matrix, die aus jeder
~Sollen wir?“~-Frage eine Zwei-Minuten-
Entscheidung macht. Danach rat im Saal
niemand mehr — weder optimistisch

noch pessimistisch.
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KEYNOTE @1 - WAS BLEIBT

Deine Teilnehmer nehmen mit

Die Entscheidungs-Matrix: welche Aufgabe an die Maschine geht und welche niemals.

Die drei Prufgriffe, mit denen man eine uberzeugend klingende Antwort in dreiBig
Sekunden entlarvt.

Den einen Handgriff, der alle anderen Kl-Fahigkeiten nach sich zieht: iterieren. Die erste
Antwort ist nie das Ergebnis.

Die Erlaubnis, die Maschine bewusst auszuschalten, wenn eine Entscheidung nach
einem Menschen verlangt.

DAUER FORMAT

45 - 60 - 90 Minuten Keynote, Impuls, Halbtags-Workshop
ZIELGRUPPE EXTRA

Geschaftsfuhrung, Mittelstand, Buch als Giveaway fir alle
Verbande, Jahrestagungen Teilnehmer maéglich

»oind wir fir oder gegen KI?“ ist eine so sinnlose Frage wie

»oind wir flr oder gegen Werkzeuge?*
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KINTUITION

Wann Kl. Und wann du.

KEYNOTE 01

AUF DER BUHNE

20



02 KEYNOTE

Frisiko

Risiko neu denken — und endlich anfangen.

trotzdem sicherer an?

Es gibt eine Haltung, die einen
unschlagbaren Vorteil hat: Sie macht keine
Arbeit. ,Das brauchen wir doch nicht* ist
bequem, klingt erfahren und kostet im
Moment nichts. Sie kostet erst spater — und
dann alles.

Frisiko ist die Umkehrung: Risiko nicht als

Gefahr rechnen, sondern als Preis fur
Maoglichkeit. Der Vortrag erzahlt von

Die Kernfrage: Was kostet es wirklich, nichts zu tun — und warum fuhlt sich Stillstand

Entscheidungen, die ich selbst getroffen
habe — mit fremdem Geld, in fremden
Landern, ohne Netz. Und von denen, die ich
Zu spat getroffen habe.

Das Publikum verlasst den Saal nicht mit
Mut auf Vorrat, sondern mit einer Methode:
wie man die Kosten des Nichthandelns
sichtbar macht, bevor der Wettbewerber sie
fur einen ausrechnet.




KEYNOTE ©2 - WAS BLEIBT

Deine Teilnehmer nehmen mit

01

02

03

o4

Eine Rechnung, die niemand aufstellt: was Nichthandeln pro Quartal kostet.

Den Unterschied zwischen Mut und Leichtsinn — an echten Zahlen, nicht an Sprichen.

Drei Formate fir kleine Wetten, die man verlieren darf, ohne das Unternehmen

zu gefahrden.

Eine Erlaubnis, die in vielen Hausern fehlt: scheitern zu durfen, laut und dokumentiert.
DAUER FORMAT
45 - 60 Minuten Keynote, Kick-off,

Fuhrungskrafte-Tagung

ZIELGRUPPE HERKUNFT

Inhaber, Fihrungskréafte, Griinderbiihnen Gewachsen aus Fuckup-Nights-Bihnen
und eigenem Scheitern

Diese Position hatte einen unschlagbaren Vorteil: Sie machte

keine Arbeit.




KEYNOTE

Zwei Anrufe

Die zwei Irrtimer, die KI-Projekte im Mittelstand

scheitern lassen.

Die Kernfrage: Alles automatisieren oder gar nichts anfassen — und was ist der

dritte Weg?

Zwei Anrufe, dieselbe Woche, dasselbe
Problem — nur mit umgekehrten Vorzeichen.
Der eine: Maschinenbau, finfzig Mitarbeiter,
eine KI-Offensive ausgerufen, drei Monate
spater ein Berg halbfertiger Projekte

und ein Chatbot, der Kunden falsche
Lieferzeiten nennt.

Der andere: Handelsunternehmen, dritte
Generation, guter Name. Uberzeugt, Kl sei
ein Hype wie das Metaverse. Was er nicht

wusste: Sein gréBter Wettbewerber

beantwortete Ausschreibungen inzwischen
in einem Drittel der Zeit — und hatte ihm
dreimal in zwOlf Monaten einen
Rahmenvertrag weggeschnappt.

Zwei kluge Unternehmer, zwei komplette
Fehleinschatzungen, derselbe blinde Fleck
von entgegengesetzten Seiten. Der Vortrag
zeigt beide Anrufe in voller Lange — und
den dritten Weg dazwischen, den man nicht
raten muss, sondern prifen kann.




KEYNOTE ©03 - WAS BLEIBT

Deine Teilnehmer nehmen mit

Warum Automatisierung von Unverstandenem keine Effizienz ist, sondern
schnelleres Chaos.

Die Ampel, mit der man ein KI-Werkzeug an den Kunden lasst — und wann
besser nicht.

Die erste Aufgabe, mit der man anfangt, wenn man nicht wei3, wo man anfangen soll.

Ein Bild, das im Haus hangen bleibt: der Hammer und die Schraube.

DAUER FORMAT

45 - 60 Minuten Keynote, Verbandstagung, Kammer-
Veranstaltung

ZIELGRUPPE ANSCHLUSS

Mittelstand, Familienunternehmen, Lasst sich direkt mit einem geforderten

Handwerk, Handel Beratungsprojekt verbinden

»Die Kl kann doch angeblich alles. Warum funktioniert bei

uns nichts?“




EEEEEEEEE

Die Mlaschine nimmt dir
Arbeit ab. Nicht die
Verantwortung.

AUF DER BUHNE



04 «kevnoTE

Wird die Kl

uns ersetzen?

Was uns unersetzlich macht — und was im Wert
steigt, wahrend Wissen billig wird.

noch sein Geld?

Je muheloser die Maschine Wissen herstellt,
desto billiger wird es. Was im gleichen MaB
im Wert steigt, ist alles, was sie nicht
herstellen kann: der Moment, in dem ein
Mensch vor dir steht und du ihm glaubst. Die
Stimme, die tragt, weil die Geschichte wahr
ist. Die Entscheidung, die jemand vor deinen
Augen trifft und verantwortet.

Die Kernfrage: Wenn Wissen Uberall verfiigbar ist — womit verdient dann ein Mensch

Das ist keine romantische Hoffnung,
sondern Marktrealitat: Ausgerechnet die
erfolgreichsten Macher der KI-Szene
setzen demonstrativ auf Menschen

— echte Gesichter, echte Meinungen,
echte Handschrift.

Die Flut des automatisch Erzeugten macht
das Echte nicht wertlos. Sie macht es selten.
Und selten, das weiB jeder Unternehmer, ist
die Vorstufe von wertvoll.

orm your wristwatch
0 a smart device

KEYNOTE @4 -

WIRD DIE KI UNS ERSETZEN?

26



KEYNOTE @4 - WAS BLEIBT

Deine Teilnehmer nehmen mit

01 Eine ehrliche Landkarte: welche Tatigkeiten die Maschine ubernimmt und welche sie
nur beschleunigt.

02 Den Unterschied zwischen Wissen und Wirkung — und was beides heute kostet.

03 Vier Kompetenzen, die messbar mit der Ubung wachsen — und die eine, die es nicht
tut: Urteilskraft.

04 Die Frage, die in keinem Datensatz der Welt steht: Was will ich wirklich?

DAUER FORMAT

30-45 - 60 Minuten Keynote, Mitarbeiterversammlung,
Abendveranstaltung

LZIELGRUPPE WIRKUNG

Gesamtbelegschaft, Nimmt Angst ohne zu beschonigen —

Personalentwicklung, Hochschulen der Vortrag fur unruhige Teams

Gansehaut ist nicht automatisierbar.




KEYNOTE NEU 2027

KISS

Das Kl Soul Set — was bleibt, wenn sich alles andert.

Die Kernfrage: Alles dndert sich — was ist es bei dir, das sich nicht dndert?

1982 schrieb ein Chilene im Schweizer Exil
ein Lied daruber, dass sich alles verandert —
und stellte dem einen einzigen Gedanken
entgegen: dass eines bleibt. Mercedes Sosa
machte es unsterblich. Wenn sie es sang,
weinten Stadien. Keine Maschine der Welt
kann berechnen, warum. Aber jeder Mensch
im Saal wusste es.

Ein perfekt beherrschtes Werkzeug ohne
Richtung ist Beschleunigung im Leerlauf:
viel Larm, viel Kraft, kein Weg. Dieser
Vortrag beginnt dort, wo die anderen enden
— bei der Frage, was du mit der Zeit
anfangst, die dir die Maschine schenkt.

Der Vortrag zum kommenden Buch KISS —
das Kl SoulSet (Februar 2027). Als
Schlusskeynote gebaut: der emotionale
Akkord am Ende eines Kongresstages.

KISS — das Kl SoulSet

Mit einem Vorwort von Hermann Scherer. Das Buch zum Event

LEVEL21 — und die Grund

age dieser Keynote.




KEYNOTE ©5 - WAS BLEIBT

Deine Teilnehmer nehmen mit

Eine Frage, die nach dem Vortrag weiterarbeitet — und die man nicht delegieren kann.
Die Unterscheidung zwischen Werkzeug beherrschen und Richtung haben.

Warum die kligste Investition im Zeitalter der Maschine ausgerechnet die alteste ist: du
selbst, in echt.

Einen Schlussmoment, den das Publikum abends noch erzahlt.

DAUER FORMAT

40 - 60 Minuten Schluss-Keynote, Galaabend,
Jahresauftakt

VERFUGBAR BUCH

Ab Februar 2027, Vorbuchungen laufen getkiss.de — Vormerkung flr

Teilnehmer mdglich

Alles andert sich — deine Intuition nicht. Sie ist das einzige

Werkzeug, das kein Update braucht.




O6 WORKSHOP-FORMAT

Die funf Level

Vom ersten Chat zum eigenen System — mit Selbsttest
fur jeden Teilnehmer.

KI-Nutzung ist keine Frage von ,kann ich* oder ,kann ich nicht, sondern
eine Treppe mit funf Stufen. Fast jeder bleibt zu friih stehen — nicht aus
Unvermégen, sondern weil er nicht weiB, dass es ein nachstes Level gibt.
Jeder Teilnehmer verortet sich selbst und geht mit genau einem nachsten
Schritt nach Hause.

01 Chatten — der Fragensteller

Drei Nachrichten kurz, kein Kontext, kein Projekt. Finf Prozent von dem, wofr
bezahlt wird.

02 Eigener Raum — der Handwerker
Projekte mit eigener Wissensbasis. Die Maschine klingt nach dir, nicht nach jedermann.

03 Automatisieren — der Dirigent

Nicht mehr Aufgaben erledigen, sondern Ablaufe Ubergeben. Einmal beschreiben, dann
lauft es ohne dich.

04 Bauen — der Konstrukteur
Eigene Werkzeuge und Anwendungen, zugeschnitten auf den Betrieb.

05 Besitzen — der Pionier
Modelle im eigenen Haus. Der Unterschied zwischen Mieten und Besitzen.

Halbtags oder ganztags. Teilnehmer erhalten den Selbsttest und die Prompt-
Bibliothek aus dem Buch — flinfzehn erprobte Prompts zum sofortigen Einsatz.



TECHNIK & ORGANISATION

Damit auf der Buhne nichts
dem Zufall Uberlassen bleibt.

TON

Headset oder Ansteckmikrofon, kein

Handmikrofon — beide Hande arbeiten mit.

LIGHT

Freie Bluhne, Bewegungsraum, Publikum
sichtbar — der Vortrag arbeitet mit
dem Saal.

VORLAUF

Ein Vorgesprach, ein Abstimmungstermin.

Jeder Vortrag wird auf Branche und
Publikum zugeschnitten.

BILD

HDMI mit 16:9, Vorschaumonitor auf der
Buhne, eigener Rechner.

REMOTE

Zuschaltung in Sendequalitat aus dem
eigenen Studio in Kéln — Licht, Ton,
Kamera vorhanden.

AUFZEICHNUNG

Mitschnitt flr interne Zwecke auf
Absprache moglich.



STATIONEN

VVon der Werkbank auf
die Buhne.

EEEEEEE



KAPITEL @5

Wirkungsvo
Worte

Satze, die das Publikum mitnimmt, ohne sie aufzuschreiben.

WIRKUNGSVOLLE WORTE

e
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»Die Kl I6st das Komplizierte. Das Schwierige bleibt bei dir.”

»FUr Wissen zahlt bald niemand mehr. Fur Urteil schon.”

sAutomatisierung von Unverstandenem ist keine Effizienz. Es
ist schnelleres Chaos.”

sNicht Werkzeuge machen den Unterschied. Sondern die
Hand, die weif3, wann sie sie weglegt.”

»Die erste Antwort ist nie das Ergebnis.*

»lch denke in Verbindungen, nicht in Silos.*



DIE FRAGE, MIT DER JEDE KEYNOTE ANFANGEN KONNTE

Was hatte
Leonardo

da Vinci mit Kl
erschaffen?

Er hatte keine Rechenleistung. Er hatte Neugier, Beobachtung und den
Mut, Anatomie, Wasser, Licht und Mechanik als eine einzige Frage zu
behandeln. Genau das ist der Punkt: Das Werkzeug war nie der
Unterschied. Und heute liegt es auf jedem Schreibtisch.



+Wer automatisiert, bevor er versteht, kauft sich Chaos
im Abo.”

»Ein Hammer ist grof3artig fur einen Nagel und katastrophal fur
eine Schraube. Bei Kl entscheiden Unternehmen trotzdem
Uber das Werkzeuq statt Giber die Aufgabe.®

»Die Maschine kann jede Frage der Welt beantworten — aul3er
denen, deren Antwort nur in dir steht.”

sBeschleunigung ohne Richtung ist La&rm mit Rechnung.”

»Die Flut des automatisch Erzeugten macht das Echte nicht
wertlos. Sie macht es selten.”

»Ich habe nicht gelernt, wie man gewinnt. Ich habe gelernt,
wie man weitermacht.*



SATZE, DIE MICH TRAGEN

»Lerne, harter an dir selbst zu arbeiten
als in deinem Job. WWenn du hart in
deinem Job arbeitest, kannst du deinen
Lebensunterhalt verdienen. Wenn du
hart an dir selbst arbeitest, kannst du ein
Vermégen machen.”

JIM ROHN

»ber wichtigste Schllissel zu deiner
besseren Zukunft bist du.*

JIM ROHN

»Lerne zu sehen. Begreife, dass alles mit
allem verbunden ist.*

LEONARDO DA VINCI






